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Zatacznik nr 5

RERGULAMIN NEGOCJACII

Dotyczacych Zapytania ofertowego BIOSFERA/02/22
zwigzanego z realizacjg Projektu pn.: ,Podniesienie konkurencyjnosci i rozbudowa oferty
produktowej przedsiebiorstwa Biosfera Sp. z 0.0.”

Regulamin Negocjacji zostaje wprowadzony zgodnie z unormowaniami przewidzianymi w ustawie
z dnia 23 kwietnia 1964 r. Kodeks cywilny (t. j. Dz. U. 2 2022 r., poz. 1360), w celu realizacji Zasady
konkurencyjnosci o ktérej mowa w Rozdziale 6.5.2 Wytycznych Ministra Finanséw, Funduszy i
Polityki Regionalnej z 21 grudnia 2020 r., w zakresie kwalifikowalnosci wydatkéw w ramach
Europejskiego Funduszu Rozwoju Regionalnego, Europejskiego Funduszu Spotecznego oraz
Funduszu Spdjnosci na lata 2014-2020.

Celem Negocjacji jest osiggniecie porozumienia umozliwiajgcego realizacje uzasadnionych
interesdow obu Stron w maksymalnym stopniu.

Strony Negocjacji, bedg dazy¢ do wypracowania akceptowanych przez obie Strony warunkdow
Umowy majacych na celu racjonalne, gospodarne i celowe wydatkowanie srodkéw publicznych
pochodzgcych z budzetu Unii Europejskie;.

§1.
Uzyte w niniejszym Regulaminie okreslenia oznaczaja:

1) Wytyczne - Wytyczne w zakresie kwalifikowalnosci wydatkéw w ramach Europejskiego
Funduszu Rozwoju Regionalnego, Europejskiego Funduszu Spotecznego oraz Funduszu
Spdéjnosci na lata 2014-2020

2) Zamawiajacy — BIOSFERA SPOtKA Z OGRANICZONA ODPOWIEDZIALNOSCIA, ul. Gérna 5 lok.
14, 10-040 Olsztyn;

3) Wykonawca — podmiot ktéry ztozyt Oferte w Zapytaniu ofertowym;

4) Strony —Zamawiajacy i Wykonawca(y);

5) Zapytanie ofertowe - przedmiot negocjacji, dotyczacy realizacji Projektu pn.: ,,Podniesienie
konkurencyjnosci i rozbudowa oferty produktowej przedsiebiorstwa Biosfera Sp.
z0.0.”;

6) Negocjacje — ustalanie przez Strony ostatecznej Oferty Wykonawcy;

7) Protokét — protokot z Negocjacji, ktéry stanowi zatgcznik nr 1 do Regulaminu;

8) Forma osobista — forma Negocjacji, w ktdrej Strony spotkajg sie w miejscy i czasie ustalonym
przez Zamawiajacego, celem odbycia Negocjacji;

9) Forma mailowa — forma Negocjacji, w ktorej Strony beda prowadzi¢ Negocjacje za pomoca
poczty elektronicznej;

10) Zaproszenie — zaproszenie do Negocjacji;
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9.
10.

11) Oferta — oferta ztozona w odpowiedzi na Zapytanie ofertowe;
12) Oferta ostateczna — oferta, ktérg Wykonawca ztozy w trakcie Negocjaciji.

§ 2.

Negocjacje bedg dotyczy¢ dostawy Linii doktadnego czyszczenia nasion opisanych w Zapytaniu
ofertowym.
Do Negocjacji zostang zaproszeni Ci Wykonawcy, ktérych Oferty nie bedg podlegac¢ odrzuceniu,
a sami Wykonawcy wykluczeniu z Zapytania ofertowego.
Zaproszenie zostanie przestane na adres mailowy podany przez Wykonawce w Formularzu
Oferta, stanowigcym Zatgcznik nr 2 do Zapytania ofertowego.
W tresci Zaproszenia bedzie zawarte:

1) oznaczenie Zamawiajgcego

2) przedmiot Negocjaciji,

3) forma Negocjacji (osobista lub mailowa),

4) data Negocjacji,

5) miejsce Negocjacji (w przypadku formy osobistej).
Zamawiajacy przewiduje dwie Formy Negocjacji:

1) osobistg — Zamawiajgcy bedzie odbywaé odrebne spotkania z kazdym z Wykonawcow,

o ktérym mowa w § 2. ust. 2 Regulaminu.
2) mailowa — Zamawiajacy przeprowadzi Negocjacje za pomocga poczty elektronicznej z
kazdym z Wykonawcow, o ktérym mowa w § 2. ust. 2 Regulaminu.

Przed rozpoczeciem Negocjacji, Zamawiajgcy powiadomi Wykonawcéw, w jakiej Formie beda
one przeprowadzane.
Negocjacje bedg przeprowadzane w tej samej Formie dla kazdego z Wykonawcéw.

§3.
Prowadzone Negocjacje maja charakter poufny. Zadna ze Stron nie moze bez zgody drugiej
strony ujawni¢ informacji zwigzanych z Negocjacjami.
Zamawiajgcy informuje, ze przedmiotem Negocjacji bedzie cena, pozostate warunki wynikajgce
z pozacenowych kryteriow oceny ofert oraz zapisy przysztej Umowy, w szczegdlnosci, termin
realizacji, warunki ptatnosci.
Zamawiajgcy przewidziat jeden etap Negocjacji.
Po zakoniczonych Negocjacjach, Wykonawca ztozy Oferte ostateczna.
Jezeli Negocjacje bedg przeprowadzane w Formie osobistej, Wykonawca ztozy oferte
natychmiast po ich zakonczeniu.
Jezeli Negocjacje bedg przeprowadzane w Formie mailowej, Zamawiajgcy okresli termin
ztozenia Oferty ostatecznej w Zaproszeniu do Negocjacji.
Z przebiegu Negocjacji zostanie sporzagdzony Protokdt.
Oferta ostateczna nie moze byé mniej korzystna dla Zamawiajgcego niz Oferta ztozona w
pierwotnym terminie sktadania ofert.
Zamawiajacy wybierze oferte tego Wykonawcy, ktdry ztozy najnizszg Oferte ostateczng.
Zamawiajgcy zamiesci wyniki Zapytania w Bazie konkurencyjnosci o ktérej mowa w Wytycznych.

Strona2z3

~

(L4

JECEED



Fundusze . d Unia Europejska
E Europejskie - szgfsckzapospo“ta bm{ Europejski Fundusz

Program Regionalny

mazvey. Ldrowe zycie, czysty zysk Rozwoju Regionalnego

BIOSFERA/02/22

§ 4.
W sprawach nieuregulowanych w niniejszym Regulaminie majg zastosowanie Wytyczne oraz
przepisy ustawy z dnia 23 kwietnia 1964 r. Kodeks cywilny (t. j. Dz. U. z 2022 r., poz. 1360).
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